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‘Samenwerken met partijen die ook  
willen winnen’
Broers Jeroen en Twan Engelen exploiteren in  

Someren in Noord-Brabant een opfokbedrijf en een 

vermeerderingsbedrijf, en exporteren broedeieren. 

Daarbij zetten ze hoog in. ‘Wat wij doen, is formule 

1’, aldus Twan. ‘Wij verkopen de beste producten ter  

wereld en daarvoor werken we samen met partijen die 

dezelfde ambities hebben.’

De geschiedenis van het familiebedrijf in het Brabantse 

Someren gaat terug tot 1962 en inmiddels zijn Twan en 

Jeroen de derde generatie. De onderneming start als  

Vermeerderingsbedrijf Engelen onder leiding van opa 

Toon en oma Nel. Daar wordt door hun opvolgers Toos 

en Noud Opfokbedrijf Engelen aan toegevoegd.

Sinds 2006 spelen de broers een actieve rol.  

Eerst nemen ze het opfokbedrijf over, vier jaar later  

gevolgd door het vermeerderingsbedrijf en nog eens 

vier jaar later starten ze met Angel Eggs, een exporteur 

van broedeieren. Tussendoor (in 2012) ziet Engelen  

Energie het levenslicht.

Alle activiteiten zijn verdeeld over vijf locaties in  

het dicht bij de Limburgse grens gelegen dorp. ‘We  

BROERS ENGELEN GAAN VOOR DE BESTE 
BROEDEIEREN TER WERELD

verkopen eiwitten en energie, twee dingen die alle  

mensen nodig hebben’, vertelt Twan op het kantoor van 

Angel Eggs, dat jaarlijks goed is voor de export van zo’n 

160 miljoen broedeieren. ‘Met onze producten staan we 

aan de basis van gezond voedsel voor inmiddels zo’n tien 

tot twaalf miljoen mensen.’

Duurzaam, gezond en kwalitatief

Die gezondheid loopt naast duurzaamheid en (de beste) 

kwaliteit als een rode draad door de bedrijfsvoering. 

Eén van de duurzame ontwikkelingen is de oprichting 

van Engelen Energie, waarmee energie wordt  

opgewekt voor eigen gebruik – denk aan het machine-

park – en voor derden.

De twee andere criteria gaan hand in hand: gezon-

de kuikens leidt tot gezonde hennen en hanen, én tot  

eieren van goede kwaliteit. De geselecteerde eendags-

kuikens die worden gekocht, gaan na twintig weken 

naar het eigen vermeerderingsbedrijf. Daar verblijven ze  

vervolgens tot 62 weken.

Alles volgens de ambities van het duo, dat niet voor 

niets ‘the start of a healthy chick’ als pay-off heeft van 

Angel Eggs. ‘Op het gebied van gezondheid lopen we 

in Nederland sowieso voorop. Omdat we onze broed- 

eieren exporteren, heb ik veel van de wereld  

mogen zien én daardoor ook gezien dat het op heel veel  

plekken niet of veel minder goed is georganiseerd.  

Eigenlijk durf ik ons land op dit specifieke onderdeel wel 

wereldleider te noemen.’

Powerfog

Koploper zijn, is wat de broers ook nastreven met hun 

ondernemingen. ‘Wat wij doen, is formule 1. Als je  

daaraan meedoet, dan wil je winnen’, vat Twan hun  

ambities samen. ‘En dus zetten wij in op de productie van 

de beste broedeieren ter wereld.’ Om voorop te kunnen 

blijven lopen, is ontwikkeling cruciaal. ‘Je veroorzaakt je 

eigen concurrentie als je stil blijft staan’, aldus Engelen. 

‘Blijven we ons evolueren, dan blijven we dus vooroplopen.’ 

Om daarvoor te zorgen, wordt samengewerkt met  

partijen die dezelfde ambities hebben als het tweetal. 

Een van die bedrijven is Veugen Technology in  

Nederweert. ‘Zij zijn begonnen als opfokbedrijf, hebben 

daar bedrijfshygiëne aan toegevoegd en weten dus waar-

over ze het hebben.’

Ook op dat vlak is sprake van duurzaamheid, want de 

samenwerking loopt sinds 1990. ‘In dat jaar kochten 

wij een pulsfog bij ze om zelf te kunnen desinfecteren 

en voor betere hygiëne. De onderneming was op dat  

moment zo’n twee jaar actief met deze bedrijfstak. 

Inmiddels hebben wij via hen ook truckdesinfectie op de 

vrachtwagen, een coldfogger om de broedeieren te des-

infecteren, een turbofogger, marayama rugspuiten en 

meerdere powerfogs.’

Nieuwste aanwinst is de powerfog 60D, die hard aan het 

werk is ten tijde van dit bezoek (en dus niet op de foto 

kan). ‘We zijn er hartstikke tevreden over. Maar als dat 

niet zo zou zijn, dan hadden we het nooit zolang volge-

houden samen.’

Kennis en kunde

Een duurzame samenwerking draait volgens Engelen 

ook om ‘elkaar scherphouden’. ‘Jeroen en ik zoeken  

heel actief naar toeleveranciers, maar wel naar  

toeleveranciers die iets kunnen toevoegen aan het  

realiseren van onze ambities en de bedrijfsvoering.’

Veugen is voor hen zo’n partij. ‘Omdat zij ook voorop wil-

len lopen met hun producten. Dat doen ze door maatwerk 

te leveren. Die ambitie delen we en daardoor begrijpen 

we elkaar. Dat is belangrijk.’

De broers zijn echter ook kritische afnemers, zo stelt 

Engelen. ‘Ik durf bij anderen te kijken, maar vaar  

daarentegen wel blind op hun expertise op het  

gebied van bedrijfshygiëne. Door de exclusiviteit  

van hun apparaten is het moeilijk om te vergelijken. Dan 

is het belangrijk dat je vertrouwt op elkaars kennis en 

kunde.’
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Jan van Gils geen uitgemaakte zaak dat hij de pluim-

veehouderij van zijn ouders zou overnemen. Hij koos 

voor de studierichting elektro mechanica en startte  

vervolgens zijn eigen bedrijf hierin. Vanaf het erf van zijn 

ouders bestiert hij sindsdien een installatiebedrijf voor  

stalventilatie en stalverlichting - niet voor pluimvee, 

maar voor koeien. Melkvee is Jan ook niet vreemd. 

Als klein kind liep hij tussen de koeien thuis op het erf, 

totdat zijn ouders vijventwintig jaar geleden de overstap 

maakten van zoogdieren naar pluimvee. De ouders van 

Jan begonnen met een stal met 10.000 moederdieren.

Electro mechanica mocht dan wel Jans interesse  

hebben, het boerenleven was nooit uit zicht. Bij Van 

Gils thuis was het de bedoeling dat de drie kinderen 

meehielpen, herinnert Jan zich. Na schooltijd waren 

de broers Van Gils en hun zus in de stal. Met de jaren 

nam het aantal kippen gestaagd toe en verdubbelde 

zelfs tot 40.000 wanneer in 2013 een tweede stal wordt  

gebouwd. 

Jan: “De nieuwe stal werd volledig geautomatiseerd 

opgeleverd. Met het oog op de toekomst kozen we  

ervoor om de oude stal te verlengen en te moderniseren. 

Destijds was al duidelijk dat ik de pluimveehouderij 

zou overnemen. Het installatiebedrijf was groter  

geworden. Doordat er meer collega’s op montage 

zijn, ben ik nu veel op kantoor voor de planning en de  

administratie. Dit is goed te combineren met het werk 

op de pluimveehouderij, vooral nu de stallen volledig 

geautomatiseerd zijn.” De uitbreiding naar twee stallen 

en 40.000 moederdieren had invloed op de planning 

van de pluimveehouderij. Jan: “De tijd van de leegstand 

is te kort. Vaak moeten we op zondag ontsmetten, 

zodat DGZ’s maandags de staaltjes kunnen nemen.  

Er is geen externe firma die structureel op zondag 

wil ontsmetten. Daarom zijn we op zoek gegaan naar 

een degelijk apparaat waarmee we zelf onze stallen  

kunnen ontsmetten. Ook om onafhankelijk te zijn van een 

externe firma en zonder zorgen het ontsmetten te kunnen 

plannen.”

Jan wil een ontsmettingsapparaat dat minstens 10 jaar 

meegaat. Zijn eerste aankoop bleek een kat in de zak en 

was snel kapot. Hij vervolgde zijn zoektocht en kwam 

toen terecht bij Veugen Technology in Nederweert. Jan: 

“Bij Veugen Technology maken ze ontsmettingsappa-

raten op maat en dat is belangrijk voor ons. Mijn broer 

heeft namelijk ook een pluimveehouderij en we willen 

het apparaat op beide bedrijven inzetten.” De Powerfog 

100 met duo kop is voor de broers Van Gils op enkele 

onderdelen aangepast. Zo kan het ontsmettingsapparaat 

makkelijk met een heftruck vervoerd worden.

“Onze stallen zijn 85 meter lang, maar de Powerfog kan 

wel tot 140 meter nevel wegwerpen. Misschien te over-

sized, maar dat was wel een bewust keuze. Je weet niet 

wat de toekomst brengt. Misschien gaan we nog stallen 

verlengen of nemen we een stal van 120 meter over en 

dan is onze apparatuur daarvoor al geschikt,” vertelt Jan 

met zijn blik immer op de toekomst gericht.

Bij gebruik van de Powerfog is de hele stal binnen 2 

tot 3 uur beneveld. Zo kan Van Gils makkelijk binnen 

een dag zijn beiden stallen ontsmetten. Inmiddels 

heeft hij het apparaat 10 jaar in gebruik. Recentelijk 

is er door Veugen Technology groot onderhoud ge-

pleegd aan de Powerfog. Verschijnende onderdelen zijn  

vervangen. Jan: “Het ontsmettingsapparaat ziet er 

heel goed uit. Er is niets dat eraan hapert. Nu enkele  

onderdelen zijn vervangen kan de ontsmetter weer 

minstens 9 tot 10 jaar mee.” En daarna, als het  

ontsmettingsapparaat echt afgeschreven is? “Dan zal ik 

direct een ander terugkopen,” besluit Jan.  

FOTOSERIE: TWEE BEDRIJVEN OP ÉÉN ERF 
“WAT JE ZELF KUNT DOEN, MAAKT JE MINDER 
AFHANKELIJK”
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Christian (49 jaar) en Karin van Bommel wonen in het 

Limburgse Castenray met hun kinderen. De familie 

van Christian is al drie generaties lang actief is in de  

pluimveesector.  Oorspronkelijk actief als opfokker voor 

de legsector, stapte het bedrijf in 2013 over naar de  

productie van vleeskuikens. En in 2015 startte Christian 

met de directe verkoop van kipproducten aan  

consumenten, onder de merknaam Oma’s Kip. De familie 

van Bommel heeft  53000 scharrel kippen in 4 Stallen op 

1 Locatie.

 
Onze tevreden kip is en blijft 
                   toch écht de allerlekkerste kip!

Oma’s Kip

De Beter Leven Kippen hebben hier een prima leven, ze 

voldoen aan het Keurmerk 1 Ster van de Dierenbescher-

ming. Dat betekent dat ze minimaal 56 dagen leven en 

dat het gaat om een langzaam groeiend kippenras. 

Daarnaast wordt ervoor gezorgd dat het de dames 

aan niets ontbreekt; elke dag vers graan, een dag- en  

nachtritme, voldoende daglicht in de stal, én ge-

noeg scharrelruimte buiten in een goed beschermde  

omgeving. Een deel van de kippen worden vanuit huis,  

onder de naam Oma’s Kip verkocht in een boerderij  

winkel. Christian: “Het mooie is: zo kan ik zelf het verhaal 

van onze kip erbij vertellen. Onze tevreden kip is en blijft 

toch écht de allerlekkerste kip!” 

Verbinding met samenleving

Christian vindt het belangrijk om de samenleving te  

laten zien wat er op zijn bedrijf gebeurt, vooral in een tijd 

waarin de agrarische sector vaak in een negatief daglicht 

wordt gezet. In Oma’s kip boerderijwinkel en educatie-

centrum ontvangt hij klanten en bijvoorbeeld scholieren 

om ze leren waar hun eten vandaan komt. “In filmpjes op  

social media laat ik zien wat er in de stallen gebeurd”, 

zegt Christian.  

Maar Christian van Bommel is ook als statenlid bij de  

provincie Limburg actief. Als lid van BBB wil hij  zorgen 

voor een vitaal en leefbaar platteland voor boeren én  

burgers,  met oog voor verantwoorde, diervriendelijke en 

veilige voedselproductie. 

 Huize van Bommel, La Fumee    

Verbinding met de samenleving zoeken Christian en  

Karin niet alleen via de publieke organisaties.  

Met La Fumee verzorgt Christian heerlijke kip barbecue 

op evenementen met een compleet uitgeruste barbecue 

wagen. Daarnaast ontvangen ze gasten in hun Bed & 

Breakfast Huize Bommel. 

Powerfog 

Al deze werkzaamheden naast het pluimveebedrijf  

vragen om flexibiliteit in de werkzaamheden op het 

pluimvee bedrijf en waar mogelijk automatisering van de 

werkzaamheden in de stal. Om goed te desinfecteren na 

de schoonmaak van de stallen gebruiken ze een machine 

om te automatisch te desinfecteren. 

Onlangs is bij Van Bommel voor de 3e keer een Powerfog 

afgeleverd. Dit keer een Powerfog 60 Duo; deze  

vernevelmachine biedt flexibiliteit doordat desinfecties 

automatisch gestart en uitgevoerd worden. Hierdoor is 

het mogelijk om andere werkzaamheden op te pakken 

terwijl de machine het werk afhandelt. Ten opzichte van 

de eerdere Powerfogs is met deze Powerfog 60 Duo een 

nog snellere ontsmetting en daarmee een grotere tijdsbe-

sparing mogelijk.

De Powerfog 60 Duo, een compacte uitvoering met krach-

tige ventilator. De juiste keuze voor o.a. het desinfecteren 

van ruimtes in de pluimveehouderij. Het is plug-and- play.

Het biedt de gebruikers flexibiliteit.  Een volledig auto-

matisch vernevelprogramma maakt het mogelijk om be-

handelingen te starten op het moment dat het best bij 

je past. Ook is het mogelijk om andere werkzaamheden 

te verrichten terwijl de machine het werk doet; door de 

automatisering is het resultaat altijd uniform. (Zelfs het 

schoonmaken van het leidingwerk in de vernevelaar is 

geen probleem meer met het naspoel programma.)

De machine is automatisch, tijdbesparend en flexibel in-

zetbaar, .dan blijft er tijd over voor de andere werkzaam-

heden en het gezin. 

IN GESPREK MET: CHRISTIAN VAN BOMMEL
PLUIMVEEHOUDER, EIGENAAR VAN OMA’S KIP, HUIZE VAN BOMMEL, 
LA FUMEE EN STATENLID BBB VOOR LIMBURG.
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